
2009党荣工作总结

2009年，是我院新组合成立和市场营销本科专业合格评估最重要的一年，是我发展变化最大的一年。通过不断的总结经验教训，使我变得更加成熟和自信，在今后的工作中要全心全意地搞好教学科研及自己的本职工作，要通过自己的勤奋努力不断提高业务水平，以出色的工作业绩证实自己的能力，创造更好业绩。愿自己能够尽职尽责，不辱使命，出色的完成上级交给自己的各项任务。
回首这一年，可以说紧张忙碌而收获多多。非常感谢系上各位老师的关心和帮助，使我在各方面都有进步和提高。接下来，我从以下几个方面对过去一年的工作做一个简要回顾与总结：
一、|师德方面
师德是一位大学老师最重要的素质之一。大学教育是以关怀青年一代的成长为目的的，是以维系和繁衍人类的文化生命为己任的，大学必须对家长负责任、对社会负责任，老师要尽最大努力为学生的成长成才服务。在日常工作中我力争多学多看，使自身具有一定的马列主义理论和较高的政策水平。坚持在工作中以“三个代表”重要思想为指导，以“以人为本”的科学发展观为宗旨，熟悉国家政策和学校的中心工作，为以后的工作打下良好的理论基础。我始终坚持给学生一个好的师范，希望从我这走出去的都是合格的学生。为了给自己的学生一个好的表率，同时也是使自己陶冶情操，加强修养，课余时间我阅读了大量的书籍，不断提高自己水平。
二、教学、科研方面

在09年，在普教方面我先后承担了07级工商管理专业《客户关系管理》、0721旅管专业《人力资源管理》、07市场营销专业的《服务营销》与《市场调查与预测》和06级市场营销专业《分销渠道管理》与《非营利组织营销》、06公共事业管理《公共组织行为学》的教学工作。在自考教学中，我也承担了两门课程，分别是会计专业的《市场营销》和市场营销专业《企业定价》，都取得了不错的效果。为了能讲好这些课程，我主要做了以下几点：

1、认真备课。上这些课之前，我尽量查找一些同类型的书籍，再辅助一些网络资料，尽量使课程有意思，能引起学生的兴趣。有些课程还配一些音像材料，尽自己的能力把课准备好。为了能讲好这些课，我在背课上下了不少功夫，力争每一课都做到：“有备而去”，每堂课都在课前做好充分的准备，并及时调整和补充课程内容，课后及时对该课做出总结。
2、增强上课技能，提高教学质量。经常学习借鉴其他同行的教学资料，从中找出一些教学的规律。在上课的过程中使自己保持清醒的头脑和较高的热情，用自己的表现去感染学生，使学生能专心听课。这一年较的收获是慢慢学会了教学案例的收集与分析，把这些案例融入到教学过程中。同时还注意聆听学生的想法，注意和学生互动，了解学生想要听的内容，然后有针对性的进行准备，提高学生的满意度。

3、虚心请教其他老师，找到自己和别人的差距。在教学上，有疑必问，同时多听老师的课，做到边听边讲，学习别人的优点，克服自己的不足。

4、认真布置作业，做到精读精练。为了做到习题有针对性、有层次性，我收集各种辅助资料，在“市场调查与预测”的每章课程学习完后都要求学生动手完成相关的内容设计，力求每一次练习都起到较大的效果。在“公共组织行为学”的上课中，我要求学生随时准备回答与课程相关的问题，并及时做出解答，加强学生的分析能力。
二、工作方面

我严格遵守学校的各项规章制度，不迟到、不早退、有事主动请假。在工作中，尊敬领导、团结同事，能正确处理好与领导同事之间的关系。特别是通过学校开展的师风师德的大讨论和有关文件的学习，我对于高校教学工作的认识更加深刻，同时也深深感觉到自己对学校、对学生所承担的重大责任。这一责任要求我们必须不断地提高业务水平和创新能力，改变传统的教学方法和手段，把培养学生创新精神与学习能力贯穿到整个教学过程中，为社会培养更多的适用型专门人才。
此外，对于系上安排下来的其他工作，本人也积极主动地去完成：除了日常的教学工作外，我还承担了06、07级市场营销专业的专业技能培训任务，并取得了圆满的结果，为本院的本科专业教学评估做出自己应有的努力。另外，在这一年中，我根据学校的要求经常和学生沟通，了解他们的学习、思想动态。在新学年中，我将一如既往的严格遵守学校的各项规章制度、积极完成自己的各项教学任务。

三、工作中存在的不足

由于工作时间不长，本人认为自己对课堂的控制能力还有待提高，对教学内容的安排还有不尽合理的地方，对部分教学方法的掌握还不熟练，由于教学任务较重，对学生的关心还不到位，需要在以后的工作中好好努力，更大的付出，勤奋努力，使自己成为一名优秀的老师。
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